YOUR PARTNER FOR THE USA

Fal decollare 1l tuo business
negll USA con The ONE Company
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Far attraversare I’Oceano ai propri affari

ed entrare con successo nel mercato degli Stati Uniti
e un processo articolato che richiede diversi livelli

di approccio in termini di relazione, di comunicazione
e, dove necessario, di commercializzazione.

Negli anni Lorenzo Zurino, anima e fondatore

di TheONE Company, ha sviluppato un modello

di intervento basato, prima di tutto, sulla profonda
integrazio_ne culturale con il tessuto imprenditoriale,
commerciale e statale americano.

Questo modello € oggi lo strumento scelto

da un numero sempre maggiore di imprese italiane,
non solo del settore del food & wine, per far crescere
le proprie vendite e i propri affari al’ombra

della bandiera a stelle e strisce.

Con The ONE Company Lorenzo Zurino assicura
Servizi di elevata qualita negli USA in materia di:
- Consulenza e start up
- PR e Relazioni Istituzionali
- Distribuzione e commercializzazione

Un modello vincente di integrazione
culturale e commerciale




Aprire 0 potenziare i propri canali di export verso gli USA
€ un passaggio cruciale per molte aziende, nel quale le
variabili in gioco sono tante e la conoscenza del mercato,
delle abitudini e delle procedure fa la differenza.

Lorenzo Zurino, con The ONE Company, propone alle
aziende che vogliono fare del mercato americano un
assetto consistente nell’ambito del proprio fatturato
un’offerta consulenziale ampia € molto qualificata, in

grado di curare progetti focalizzati su un singolo obiettivo

|

o di presenza generalizzata sul mercato USA.
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S La conoscenza profonda delle regole dell’import, unita
alla costante cura di rapporti con interlocutori di carattere
istituzionale, mettono i clienti di The ONE Company

al sicuro da inconvenienti di carattere doganale e di

conformita regolamentare.

In termini di logistica, The ONE Company, mette a
disposizione dei propri clienti attivita di groupage
autonome e quindi in grado di garantire un time to market
particolarmente breve durante tutto il corso della relazione
commerciale o semplicemente in fase di avviamento.

Consulenza, rispetto delle regole
e logistica per 1o start up

YOUR PARTNER FOR THE USA




Lorenzo Zurino, grazie ad una presenza costante

negli States, ha costruito una rete di relazioni
particolarmente estesa anche oltre il proprio core business
legato al mondo del food e del vino.

Infatti, la partecipazione attiva egli eventi sociali

e commerciali della comunita italiana in America,

nonché la costante cura di rapporti con stakeholder
imprenditoriali e governativi, hanno fatto di Lorenzo Zurino
un interlocutore riconosciuto, credibile ed esperto nel
contesto istituzionale statunitense.

Non sono poche le aziende che, pur avendo business

gia awviati, sedi distaccate e team dirigenziali in USA,
hanno deciso di fare ricorso alla cura delle PR di The
ONE Company per facilitare le proprie relazioni, per
avvalorare la propria presenza nel mercato americano o,
semplicemente, per gestire in maniera piu efficiente ed
efficace progetti specifici che richiedono di un supporto
con uno standing piu elevato.

Nel tempo Lorenzo Zurino é diventato un vero e proprio
ambasciatore commerciale: la cui azione di consulenza e
mediazione inizia gia in Italia con la verifica dei requisiti e
la creazione delle condizioni per esportare negli States.

- g | Le relazioni come strumento
| 8 / cardine di sviluppo del business
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Se il vostro obiettivo e vendere negli Stati Uniti d’America
siete sulla strada giusta, se siete produttori del settore food
and wine, allora siete ad un passo dal trovare I’America.

Lorenzo Zurino con The One Company puo ritenersi uno
tra i migliori amici dei produttori italiani che guardano al
mercato USA come sbocco per i propri prodotti.

In soli 10 anni di attivita nel tessuto economico e
relazionale degli States Lorenzo Zurino si € rivelato,
infatti, un ottimo referente ma soprattutto un interlocutore
concreto per numerose aziende italiane in grado di
soddisfare la domanda di ltalian taste degli Stati Uniti.

The One Company puo contare oggi su una rete articolata
e collaudata di interlocutori sul territorio americano che
assicurano la possibilita di tessere relazioni commerciali
costanti e redditizie, sostenute da una profonda
conoscenza degli adempimenti doganali e un’ottima
organizzazione logistica.

E del 2018 la scelta da parte di Kauffman Holdings,
gruppo da oltre 100 milioni di dollari di fatturato, di
affidare a Lorenzo Zurino la Direzione delle Importazioni di
Nastasi Food, storico distributore della East Coast, con il
mandato di estendere la gamma dei prodotti proposti e ad
aumentarne il livello qualitativo dell’ offerta distributiva.

Dall'idea allo scatiale
tutte le conoscenze che sen/ono




The ONE Company si € affacciata al 2018 forte di un
2017 chiuso con una crescita del 19% e un transato
che ha superato i 5 milioni di dollari nello stesso anno. ll
mercato USA del food, intanto, si & confermato uno dei
piu interessanti per | business delle aziende italiane e

lo testimoniano un volume di vendita superiore ai 4.000
miliardi di dollari ’'anno e un bacino di consumatori
stimati in 325 milioni di persone.

Il primo semestre 2018 e stato, se possibile, ancora
migliore: The ONE Company e stata scelta come partner
da Kauffman Holdings, quotata societa di investimento

del ricco panorama Newyorkese fondata da Mr. Ted
Kauffman, che ha affidato a Lorenzo Zurino la Direzione del
Dipartimento Import della suo nuova acquisizione Nastasi
Foods, azienda gia forte di una distribuzione in ben 11 stati.
Da pochi mesi, poi, anche BPER BANCA, sesto gruppo
bancario Italiano, ha scelto The ONE Company per offrire ai
propri clienti e prospect un supporto qualitativo in materia di
Export verso gli Stati Uniti.

The ONE Company ha chiuso cosi il primo semestre

2018 con un gia lusinghiero + 16% e tutti gli indicatori
confermano questo trend: grazie all’ingresso di nuovi clienti
e alla crescita dei clienti gia presenti in portfolio.

Un biennio da incomiciare
per Zurino e The ONE Company.
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Zurino (The One
Company): "Originalita e
prezzo giusto, le chiavi per
I'export del cibo italiano"

Di origini serrenting, ma trapiantato tra:Milano

e New York, l'imprenditore ha parlato ad
America24
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Marianna D'Alessio
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aperators have o prepare for what comes
next, that is to say bring oot the produce
from the shelves and be able to sell it.

‘Originality and fair price, the keys for the export
of Italian food’: how Italian agri-food Compani
an make the mostof the golden moment tha

4 g A y i How do you sell our products to the
ng ltalian food in the United States (A S

Made in Italy is our plus, bt this alone is
nist sufficient: the so-called “price point”,
the right price, is also fundamental. For

characte

Buasiness facilitatos for lalian SMEs ta promote their typacally Italian brands,
fucing agro-food excellences i products of our Country selected among example; placing an Dalian extra-virgin
in proposing them o the United States. This the local specialities. Let us frame the US olive oil on the shelf ar niche prices,
is the role of ‘The One Company”, Italian market listening o Lorenzo Zurine, CEQ of therefore very high, may not be enough.
vompany led by Lorenzo Zurine. He is The One Company. It is equally important to ensure that
originally from Sorrento and always travels quality reflects market prices and is in ling
between Milan and New York. He deals with What distinguishes the US market for with the spending needs of the particular
simplifying the path of Ttalian producers in fond conpanies interested in export? geographical context of the United Stares
the complications of hureaucracy and miles The US market is very attentive tn in which we are working, Positiening in the
of the American Country, in order w put packaging and expects sales 1o be supported hest and most effective way a product on the
then in teuch with the most appropriate through denvos and on-site marketing shelf is one of the most Important aspects
local representatives to develop their trade in activities. It 18 worth remembering that for me, it is my bet

the USA, hetween ho.re ca. and distribation. the smallest supermarkets in the US on
Such brands as Cafft Mo, D'Amico, average reach 10 thousand square mietres.
Fartorie Osella, Casar, and even VEGE Si, positioning an Halisn product inside
Group follow Zarine's recommendations. them is just the beginning of the werk. The

Are there any news regarding
rules and laws in 20087
Every Ialian company will have to

EWYORK CITY - WEIES
summer issue provided full
coverage of Le Fonatis antiual
CE
recently held m New York Ciry at
the end of June 2(M8. The summir
preceded e Fonti’s anmal Awards
ceremony for 20018 and WEIE was
there 6 guther insight on what food

companies from she US believed are

Summit on the Food industry

the  straregic drivers to suceesshully
mackeéting foud produces i the LS.
Indeed, the it of the Sumnic was
SUnderstanding the  US  Grocery
Marker™, where four | esreemed
companies and one blogger answered
questiuns about marketing lalian food
in the United States and their straeegic
nutlook for the 21stcentury.

The event was conducted by tam
influential andwell-known  émeces
for the food industry: Phil Lempert
and  Sabrina  Buckwaler.  Phil
Lempert, “The Supermarket Goru,”
has appeared on ABCY The View
DrOz, The Oprah Winfrey Show,
20/20/ and bas founded The Iempert
Report, Food, Nutnton & Science,
Facts, Fignres & the Funire, and The
Food Jeurnal, Sabiing Buckwalter is
4 respected  freelance jotrnalis and
producer. . The panel of the summit
included . Katie = Gemham,  Senior
Viee President of LOMAR (HyVee
Distributingl Lorenzo  Zurino (the
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The fisst panclist  was The One
(:cilnpm_\'s CEO  Lorenzo  Zunno,
who provided interesting  insights
about the cvolution of the food

marker in the United States, and the
i

Eicing lealian p
and LS distmbutors, particularly with
regards o the authenticiey of lrlian

food products.

MR. ZURINO IS PART OF A
FOUR-GENERATION = FAMILY
WHICH HAS BEEN PROVIDING
CONSULTING TO  ITALIAN
COMPANIES WISHING TO
ENTER THE US MARKET. His
sucress stems from his staightforaard
dnd pragmatic approach to defining
the LS market's specific chamcteristics
i ways which may /‘not abways be

blé 0 Tralians, His ik

ta the summit was well-receved and he
stressed the importance of educating
the US consumer about the potential
of Iralian food productsin the United
Seates

He stressed o us that it is mmportant
for the Iralian company to e patient
and ‘to dedicate the necessary time
and effort o obein success i the
US market. Contrary te what may
be perceived from Iwaly as a marker
conducive | to reaping  immediate
benefis, Mr.' Zungno’s advice s ta

the US foud market hay changed
diamatically over  the  past 2030
vears. 10 years ago, 1 would have
never imagined  selling containers

of healthy food in Manhartan”, he

@ CEO of The One Company), Daole ~ apply constant nressure and sty temarked,  emphasidng  thar the
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Bp er Banca e The One SN EN NOPFLEeR R N 5 Vi B AR A G G i g oA L
'\ Alessandro Negn Della Torre (New possible apportunities to promote that US comsumers are now more
) York branch head of | the Law an innovative products in the US market. health conscious than ever before. The

T, this regard, he pointed out that

progressive and relentless evolution of

Le attivita di Lorenzo
Zurino e di The ONE
Company non sono
passate inosservate
ai giornalisti e agli
stakeholder e sono
valse numerose
uscite sia di stampa
generalista che
specializzata.

incontrano imprese
esportatrici settore food

g oeonte & Parerers), and Disa Pollack
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Fondazione Italo-Americani, Zurino
nominato membro onorario
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The One
Company, L ouwcere

I’azienda del Ew Ase W

‘ : per e The One’ per made in
sorr.entmo Enrenzo Italy agroalimentare in Usa
Zurino vola a New

York a

Modena, 16 mag. 4 AdnKronos) - Mell'Arne nazionale del cibo italiane - proclamateo dal ‘
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Dia ildenaro.it - 26 febbraio 2018
Ministero Delle Politiche Agricole Alimentari e Forestali e dal Ministera da beni e delle

Condividi su Facebook]

At B paie attivita culturali e del turisma] < Bper Banca cafforza i sostegno in favore delle imprese
; b ’ ; / % i I cosiddetto “Made in tal s
italiane siglando un accarda di collaborazione con THE OME Company, societa che annisie riila?zal?: Dlr;étaly aaroalimentare negi i
{ I settort pid fort & dinamici per
qugmo Tiguarda |'expart, Gli Stati Uni, e n partieoare 1
i lelwest: Tappresentano un'area di mercato con Chiciod cal dsip ol
ampi spazi i inserimento e svippo per e aziende s F&mm;c a menctnge
ialiane. P dfla mets del quas 13 mieni o abtant ok G

dellllinois vive nella grande area metropolitana di mamn:' ] mmm; gﬁf

Chicago. La Citta di Chicago ha una popolazione i Whole Foods, Waimart Trader Joe's.

2.851.268 abitanti e circa il 7% della popolazione & Mi sembra del tutto evidente che fa forté presera
italoamericano, tra i primi cinque gruppi etnici della italigna ha fatto si, che (aporezzamenta dal st
Citta. Molti italoamericani sono diventati ceto medio - cibo, sia particolarmente sentio, e questo {15

1
aprendo propri piccoliristoranti, pizzerie, 0 altre per | quale anno dopo @, diel mese oo e
attivita legate al ibo: 1 nostra cucina ¢ forlemente. ~ sempre  pir o St el s € qund (o e | a
¢ 113 tappa ohbigaliva o

favorisee 'ingresso di arienide delMade in Italy agroalimentare negli Statl Uniti
The One Company, societa specializzata nel

supporto alle aziende dell'agroalimentare

attraverso 1 suol uffied di Milanoe Mew York,

. : G + sl ricorda i i ota, il Gr edat v 1 temi
nostrano che intendono trovare sbocchi o T e ' Y v Aot s
. i ey dell'interna zicnalizzazione: nel 2015 1'lstituto ha landato la piattaforma BPER Estero -
incrementare la loro penetrazione nel ricco
attivasul sito www bperestero it - “con P'obiettivo i ampliare e migliorace i percorsi di

mercato Usa — sara l'unica azienda italiana del _
internazionalizzazione delle imprese, tornenda direttamente online le risorse e le

settore invitata a partecipare al convegno : ; ; I i dela Gt tantt che ad esampio, | Gt 1 i
P P e ¢ infarmazioni utili per cendere pit efficace e strutturata l'es pansione all'estero”. d'f‘c',fnmar;?&zt;m ::?;:]ag?andi catand limeriar panetterie i Chicago e azenc e foodBusiess aleno che s’
b i g o o o U TOITIOFI'DW", n e Onciplpiny sono italiane. Se sulla costa pacifica i consumatort esportare 0 Usa: B
@JrZurino ¥ §

programma domani a New York presso la Casa GliStati Uniti rappresentano una notevole opportunita di business per le imprese italiane
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August 1, 2016

Mr. Lorenzo Zurino

The One di Lorenzo Zuring
Via Cavone, 71

Piano di Sorrento, IT 80063

Dear Lorenzo:

We are pleased to follow up with'you regarding your request to serve the National
Italian American Foundation {NIAF) in an official capacity as it relates to your
representation of NIAF in Italy.

At present, we have representation for Italy North and South. After pondering your
request, it is with great honor that we accommadate your request for the appropriate
title of honorary member of our Italian American Leadership Council (IALC). The IALC is
the highest level of membership at our Foundation, created to give active and engaged
Italian Americans the oppartunity to participate in the leadership of our proud
Foundation and the community at large. This is a forum for your voice and your vision to
be shared and engaged with the rest of our community. It is also the opportunity for
members to stand up and say they are willing to do their part, both in content and the
fiscal responsibility for our Foundation.

Inmy vision for NIAF, a dedication to service and transparency is at the root of all
actions, and the maintenance of each are the expectations we have for all individuals
representing the interests of NIAF in all regions. Ao 5

Thank you for your commitment to NIAF, and please know that if you have any
questions, | can be reached at president@niaf.org or you can call my Assistant,
Stephanie Gordon at (202) 939-3107 or email her at sgorden@niaf.org.

With warm regards,

e

John M. Viola
NIAF President & COO

(2 John'F. Calvelli
NIAF Executive Vice President
Chair, Leadership Council

ThE
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@mx@éﬁﬂ Foads
Avemite, Pelbam New York 10503
LacaSanifocoool o)

464
Tel 914.361.6382 Fax 914,381, 3785 email -

To Whom it May Concern: 26 April 2018

As an importer and distributor for more then 45 years in the sectors of ltalian specialties for
the home including food and wine, | have the pleasure of knowing Lorenzo Zurino Jr. for over

5 years.

He and his consulting company, The 1, has been a dedicated asset to our company.

His overall performance presents a unique creativity and a very serious and responsible
attitude towards his profession in the food and wine sectors. His knowledge of food laws,
logistics, product development, packaging and placement are exceptional. He is also very
serious and motivated in his pursuit of knowledge.

Everyone at our company has nothing but respect and admiration for Lorenzo Zurino Jr.
I would like to take this opportunity to recommend Mr. Lorenzi Zurino Jr. as he would bring
your organization nothing but success.

Sincerely Yours,

e

Rinaldo De Santis
President, LucaSantis Foods

Fine Foods Purveyor
and Disfributor.

May 3, 2018

To whom it may concern:,

I am writing this letter of recommendation on behalf of Mr. Lorenzo Zurino. Over the past five
years, Lorenzo has become a great partner for Ace Endico. During this period of time, he has
earned our utmost trust and respect.

Our working relationship has grown significantly and we plan to continue our business growth
in the future.

Lorenzo has quickly become a reliable partner and is considered part of the Ace Endico family.

DM Tt sd

Michael C. Endico, Executive Vice President
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FOODS/

Incredible Healthy Mix of Excellence Made in Italy

have the pleasure to invite you
February 18th, from 12.15 pm to 4.15 pm
at The Leopard at des Artistes
for an incredible gourmet experience

-

THE [LEOPARD
b oo ATHEES O

1 W 67th St, New York. NY 10023, United States - RSVP contact for guests Tel.:+1 212-787-8767

www.theleopardnye.com
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THE LILTIMA TE GOURMET MARKET

FAIRWAY

LIKE NO OTHER MARKET ®

Family Markets

S‘Nc E 1913

reste. oY INATL

il t RER s FIRATION STRIEE
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fgringin? you a world ofﬂ'ap#rt.

TONY’S

FINER FOODS - [Tkt i

Referenze, clienti ed eventi in USA




Casar Srl

Sacieta Unipersonalc
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#Societs soggeta all ptiviAd direzione
« coordinanmento della 1 S.A, Spa

1 sottdscritto Milizia Michele, in quality di Ammnistratore Unica della Casar Srl attesta che
il sighor Lorenzo Zurino, nato a Sorrento i) 08/11/1984, ha con la nostra azienda un contratto
di consulenza commerciale per quanto riguarda gh Stat Unit d’America, & partire, dal

05/11/2016 per ladurata di' 3 anni

1l signor Zurino svolge il proprio’incarico con. fesy correttezza’e
mostrando apche doti di riservaiezza, raggiungendo ragguardevoli tisultati |

Tutte queste caratteristiche I'hamioreso per lanostra azienda'un prezioso collaboratore. Per
questo molivo ne assicuriamo ottime referénze.

Resto disponibile a fornire tutte le informazioni cheimi saranno ulteriormente richieste.

Serramanna, 11 maggio 2018

Sedé Legale Swbilimento 5.5 196D & 7.185 Sede Seogndar amimve: Capitale Sacitle &
S5 196D Km 1155 UEE Amonvi Tel. 47081341 Tel 07093300300 7390 900,00
Tel. 070913 81 FRROT0H1 39040 090039 Villacidro (V$) Registra Soe. Trib, Gaitliori
Fax 070 9139041 9038 Scrmmunna (VS worw asar 962 com 14353
(90038 Segrememn (VS) P casa gpes stpait CCLAA 131165
4 PIVADI56102092)
| fo r 8 . ¥
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THE ONE COMPANY SRLS

VIA CAVONE, 73/75

80063 PIANO DI SORRENTO

(NA)

i
Gentilissimi,

1
In qué!ité di’ Amministratore Unico della Caffé Motta spa, non posso che
testimoniare la pil alta professionalita e competenza del Dott. Lorenzo Zurino,
Ceo della Societa THE ONE.

1l Dott. Zurino ha dimostrato da sempre una profonda conoscenza del mercato
americano e di tutte le problematiche ad esso relative.

Consiglio vivamente la societa The One Company a tutte le aziende del settore
Food che hanno interesse ad introdursi'ed espandersi nel mercato americano.

Cordialmente

CAFFE’ on/'rA SPA

L’Ammilfitratore
Nicola Ma§i:omartino

! CAFFE’ MOTTA SPA
{ Via Tiberio Claudio Felice, 42 - 84131 Salerno  Italy - P.lva 03412900650
Tel +39 0893061176 Fax +39 0893061177 www.caffemotta.com - e.mail: info@caffemotta.com

Mo 229 2002 110D

BPER:

Banca

Sana Michele Bandini, Responsabile dei servizi per la consulenza alle imprese del Gruppo BPER in ambito estero ed
internazionalizzazione,

In virtl dei rapporti sviluppati e delle attivita pianificate col Dott. LORENZO ZURINO (attraverso |a sua societa THE
ONE COMPANY SRL) a favare delle societa clienti dell'Istituto per lo sviluppo delle strategie di internazionalizzazione
in ambito food & beverage verso il mercato USA, posso attestare I'assoluta professionalita, serieta e preparazione
del professionista.

Lo sviluppo di nuovi progetti e rinnovate iniziative sul territorio nazionale presidiato dalla Rete di BPER Banca in
collaborazione con THE ONE COMPANY SRL, rappresentano la migliore e pil efficace manifestazione di quanto la
struttura da me creda nelle doti profe i ed umane del Dott. ZURINO, nella certezza dei crescenti
benefici che questa collaborazione creera a favore della nostra clientela.

In fede,

Dott. Miche!e Bandihi
IED :
CAS
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- DaD ITALIA SpA

conserve alimentari

THE ONE COMPANY SRLS
VIA CAVONE N.73/75
80063 PIANO DI SORRENTO (NA)

Gentili,
con la presente lettera di referenza esprimo la piti alta stima e fiducia verso la societd THE ONE
COMPANY.

4 Sia personalmente che a nome della D&D ITALIA SpA, societa di cui'sono Amministratore
Delegato, non posso che confermare la piena professionalita e 'ampia competenza di Lorenzo
Zurino CEO della societd THE ONE COMPANY.

11 Dott. Zurino si & dimostrato particolarmente attento alle esigenze della nostra azienda,
mettendo a nostro servizio la sua professionalita per raggiungere gli obbiettivi prefissati.

La sua conoscenza del mercato americano, il suo network e la sua capacita relazionale sono
stati per noi un vantaggio competitivo che sicuramente rinnoveremo nel tempo.

Consiglio vivamente la societa THE ONE COMPANY alle aziende nel settore Food che mirano
ad un’espansione e ad una crescita in un mercato tanto difficile quanto affascinante come quello
statunitense.

Restando a disposizione per ulteriori informazioni cordialmente saluto.

D &D ITALIA Sp.A. - Sede operativa: Via fmo - 84098 PONTECAGNANO FAIANO (5A) - ITALY.
Tel. +390892021232 - Fax +390893856935 - www.damicoit - E-mail: info@damicot
PIVA eCod. Fisc. IT 02927630653 - Num. Rea NA 740304 -Cap.Soc. € 2.400.000,00 Int Versato.

Sede legale: Via Francesco Caracciolo 11 - 80122 Napoli

i M b o e ey el

nata
owure a loro incaricati. Chi ricevesse il presente messagglo senza st bleoninaiderigio Ainge Wi e ok hrigionad osong'a
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L'Amministratore Delegato

Milano, 27 aprile 2018

Gentilissimi,

come Amministratore Delegato di Gruppo VéGé Soc. Coop., ho ayuto modo di layorare in
questi anni con il dr. Lorenzo Zurino, Chief Exceutive Officer della societa THE ONE
COMPANY. Cio che mi ha colpito, tra le altre caratteristiche, ¢ la sua professionalita e
soprattutto la cura dei dettagli, che sempre pid fanno la differenza tra un buon progetto ed

un ottimo progetto.

Inoltre, le sue esaustive competenze in materia di export, coniugate con una profonda
conoscenza del mercato americano, hanno permesso al mio gruppo di ottenere performance

nell’alyeo dell’eccellenza,

Ho il piacere quindi di consigliare sia ad imprese operanti nel Food, cosi come
nclla ‘Distribuzione Moderna, di _prendere in considerazione la Societa ‘e la

professionalita del Dr. Zurino.

Cordialmente.
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Gentilissimi,

il saltoscritto Comm. LUCA SANG : in qualita di Amministratére Delegato della
Sanguedolce Srl, con la presente sono a testimoniare la buona preparazione professionale,unita a
onesta e correttezza_ed ottime capacita gestionali.della societa THE ONE COMPANY S.R.L.S. nella
persona del Suo Chef Executive Officer Dott: Lorenzo Zurina,

Lania azienda grazie alla sua grande esperienza nel settore dell'export in particolar modo i1
cato americano, & riuscita ad ampliare i mercati estori.

Consiglierei a chiunque di valutar la collaborazione con Ja societa su’ citata e/la Professionalita
del Dott. Zurino.

Certoche la presente Venga presa in giusta considerazione, Cordialmenite salisto.
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Spilimbergo,23 aprile 2018

Gentilissimi,

Come titolare ed Amministratore Delegato del SALUMIFICIO LOVISON SPA, non posso
che testimoniare |'assoluta professionalita e competenza espressa dalla Sccieta THE ONE
COMPANY nella persona del Suo Chief Executive Officer dott. Lorenzo Zurino.

LaSua profonda conoscenza delle leve 'dellexport e nella fatlispecie del mercato
americano sono stati uno dei pit intelligenti investimenti fatti dalla mia azienda.

Consiglio vivamente per chiunque sia nel mondo Food in ialia, di prendere in
considerazione la Societa € la Professionalita del Dott, Zurino.

Cordialmente,
Mattgo Bettiol
Ammini re Delegato
Salumific; ison S.p.A.
. § L ']

alerenze in ltalia

SAN BENEDETTO

Acqua Minerale San Benedetto S.p.A.

A TUTTI GLI INTERESSATI
Scorze, 17 Maggio 2018

Nel corso di questi ultimi anni ho conosciuto ed apprezzato il lavora del Dottor
Zurino in particolare per guello che riguarda la suz attivita negli Stati Uniti.

La sua competenza e la passione che lo contraddistingue lo collocano senza

dubbio tra le pill qualificate risorse nel campo dell’ Export dei prodotti italiani di
qualita.

Distinti Saluti
Massimo Resaz

\\ AC@M&SN&WO S.p.A.

Viale Kennedy, 65
30037 SCORZE (VE) - alia
Codics Fiscale 00593710247

Partita AT 01527840274

Venice (Italy) - Viale Kennedy, 65
it website:

and Factory: 30037 Seorzé - P.L: IT 01527840274
B +:9m15a59mm +39 041 5859 730 mail: .,




Numerosi i risconttri
arrivati dalla
amartwide Executive MASTER ; comunita economica

‘esiscawn per Export Manager . | 10/ . 3EEFONTI 1 e imprenditoriale

| | - italiana che

hanno portato a
partnership, eventi,
consulenze e premi.

Eventl in [talia




Tra | nostri client

TRASIMENO S.p.A.

4 -
Fattorie et \ rl s o
&e% ’ mOtta della Sardegna

AN »
WO or9sd m
SANBENEDETTO \ saén’wﬁ ’

-

Partners

a far volare | vostri attar

Slamo pront

YOUR PARTNER FOR THE USA
Headquartes in Italy

via Medardo Rosso, 19
20159 Milano IT

Office in New York
446A Fifth Avenue
Pelham, New York 10803 USA

Office at Nastasi Foods
92 Amboy Avenue
Woodbridge, NJ 07095 USA

Warehouse
Via Cavone 73, 75
80063 Piano di Sorrento NA IT

USA +1 347 602 07 69
ltaly +39 338 955 60 20
|.zurino@theone-counseling.com
www.theone-counseling.com



